SEBASTIEN BUYSSE

A L’ISSUE D’ETUDES EN INFORMATIQUE, SEBASTIEN BUYSSE A DECIDE
DE SELANCER EN TANT QU’INDEPENDANT ET DE DEVENIR SON PROPRE
EMPLOYEUR. CHAQUE JOUR, AU SEIN DE SA SOCIETE AKRETIO (WWW.
AKRETIO.BE), IL PORTE UNE DOUBLE “CASQUETTE"” QUI LUI DEMANDE

DE FOURNIR DU CONTENU POUR SES SITES INTERNET ET D’ETRE CON-

SULTANT POUR SES CLIENTS.

Aprés avoir effectué son stage de fin
d’études chez eBazar, site d'enchéres qui
a ensuite été racheté par eBay, Sébastien
a décidé de se lancer dans |'aventure et
de créer son entreprise Akretio. «En voy-
ant la réussite d'une toute petite équipe
dans le web, je me suis dit que si eux
réussissaient, pourquoi pas moi?»

LES PREMISSES

Méme si beaucoup de choses ont changé ces der-
nieres années pour faciliter le processus, Sébastien
avoue ne pas trop avoir rencontré de problemes
a monter son entreprise méme si les premieres
années sont évidemment pas évidentes a gérer.
«Dans les trois premiéres années, la majorité des
sociétés sont en faillite. Le plus difficile, c’est de
trouver des clients!» C'est alors I3 qu‘interviennent
le bouche-a-oreille et le réseau de connaissances.
Ce qui compte, selon Iui, pour 99% des chances
de réussite du projet. A cela, il faut egalement
ajouter le fait d’«en avoir vraiment envie. A la dif-
férence de ma situation, les employés ne sont pas
liés a la survie de leur société.» Il faut donc une
force de caractére assez importante pour accepter
les échecs et faire face aux difficultés éventuelles.

Etant donné le peu de clients qu'il avait au début
de son aventure, Sébastien en a profité pour lan-
cer quelques sites en prenant exemple sur le suc-
cés de eBazar. C'est ainsi qu'il a créé Informaticien.
be ou OpenEvent (détails ci-contre). «La gestion
de contenu de ces sites me prend a peu pres la
moitié de mon temps. Ensuite commence la deux-
ieme journée de travail qui consiste a programmer
pour les divers clients.»

SON PROPRE PATRON

Seul au sein de son entreprise, Sébastien a établi
ses quartiers dans le bureau de son appartement a
Nivelles d'otl il gére ses différents sites web. D'un
caractére assez solitaire, cette situation ne lui a
jamais vraiment trop pesé. «Etant donné que je
travaille chez moi, I'environnement de travail est
le méme que le soir. C'est donc parfois difficile de
faire la part des choses entre les deux.» Pour se
faciliter la tache, il a méme décidé de bannir le
bureau une fois le soir venu!

Maintenant qu'il a découvert la joie d'étre son
propre patron, cela lui semblerait impossible de re-
tourner a une vie d’employé pour une entreprise.
«ll 'y a une telle liberté d'horaire. C'est quelque
chose qui n'a pas de prix. Parfois, on peut méme
prendre sa matinée pour aller faire ses courses si
on n‘a pas trop de boulot. C'est quelque chose
d'impayable. On peut aussi partir en vacances a
I"étranger, avec un portable et une connexion In-
ternet, ni vu ni connu. Je |ai déja fait et aucun
client n'a remarqué que j'étais a I'étranger.»

«CE N'EST PAS TRES COMPLIQUE DE LANCER SA PROPRE
ENTREPRISE. LE PLUS DIFFICILE EST DE TROUVER DES CLIENTS!»
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PROPAGER SA TOILE

Créer des sites Internet, c'est trés bien, mais en
vivre, c'est encore mieux. Alors, Sébastien a-t-il di
attendre longtemps avant de voir sa situation se
mettre a niveau? «Ce sont évidernment les pub-
licités qui rapportent de Iargent sur les sites que
j'ai créés.» Le marché de la publicité est pourtant
difficile en Belgique, c’est surtout grace au nom-
bre important de visiteurs sur Informaticien.be que
la société Akretio peut engranger des bénéfices.
«Etant donné que c'est de I'IT, un truc sérieux,
c’est un marché qui rapporte effectivement plus
d'argent que celui de I'entertainment.»

Bien parti pour se faire un nom sur la toile, Sé-
bastien Buysse fourmille encore d'autres projets
pour développer ses activités. Comme par exem-
ple I'intégration de I'un de ses sites dans Facebook
ou |'élargissement de son entreprise avec plusieurs
collaborateurs. «Avec les sites d’un c6té et la con-
sultance de Iautre, ce n'est pas toujours facile de
gérer le tout sans aucune aide extérieure. En plus,
vu que je suis seul, je ne peux pas abandonner mes
sites et partir pendant quinze jours en vacances
étant donné qu'il faut y rajouter du contenu.» A
terme, Sébastien Buysse espére donc constituer
une équipe et contribuer a |'accroissement de sa
petite entreprise. C'est tout le mal qu’on lui sou-
haite.

Sébastien Daloze

Plus de Doubles Carriéres sur www.guido.be
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INFORMATICIEN.BE

«C’est une communauté qui regroupe des informations qui touchent de
prés ou de loin au monde des informaticiens. Il y a une bonne quantité
d'informaticiens qui tournent autour de ce site, mais aussi des gens qui n'y
connaissent pas grand-chose et viennent y poser leurs questions.»
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PHOTOSEZ.COM

«C'est vraiment un site que j'ai congu pour s'amuser. La communauté
d'informaticiens a pas mal augmenté avec les années. Et pour les sortir un
peu de I'IT, j'ai créé ce site qui propose des défis a ses utilisateurs sur base
de photos. Comme par exemple photographier sa main, des acronymes dans
des plaques de voitures, un nom de rue insolite ou son collegue déguisé en
pingouin. C'est un site qui n"apporte rien concrétement, mais qui n'a pas plus
d’ambition que d‘amuser les surfeurs.»
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KELCOMMERCE.BE

«Des clients peuvent y ouvrir gratuitement leur e-commerce en deux sec-
ondes. Ils ont alors leur propre site avec leurs catégories, un module de paie-
ment par Visa, etc... Pour beaucoup de commercants, c'est trop cher de de-
mander a un informaticien de faire leur propre site. Ils créent donc leur site
facilement en chaisissant un design et aprés, ils peuvent enfin vendre leurs
produits sur le net.»
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OPENEVENT.BE

«C'est un agenda culturel, une idée pour stimuler le niveau local. L'objectif
est de recenser tout ce qui se passe en Belgique francophone. Ce n'est pas un
site qui est trés lucratif en soi, je le vois plus comme un service aux commu-
nautés. C'est un site qui apporte un service important aux centres culturels
qui en profitent pour pouvoir diffuser leurs annonces. Le référencement y
joue un role prépondérant. Quand quelqu’un y poste par exemple une piéce
de théatre, il peut &tre sur que quand un internaute la recherchera sur Goog-
le, elle sera bien placée dans les résultats.»
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